
 

 

Développez vos affaires  
au Royaume-Uni et en Irlande 

 

Mardi 21 septembre 2010, Espace International, Lille 

L’Irlande est officiellement sortie de la récession au début de l’année, avec le chiffre de croissance le plus élevé des pays 

de l’OCDE et le Royaume-Uni a rebondi au premier semestre 2010.  Ces deux marchés de tailles incomparables, présen-

tent des débouchés à court terme pour les entreprises du Nord - Pas de Calais ; 

 - Dublin est plébiscitée par les « majors » d’internet, la consommation y reste forte pour les produits bio  

  et à haute valeur ajoutée, le secteur environnemental se développe ; 

 - Londres a opté pour les investissements structurels lourds (transports) et les britanniques restent des  

  consommateurs invétérés envers et contre tout ! 

CCI International Nord—Pas de Calais vous invite  à découvrir ces opportunités d’affaires et d’investissements au cours 

d’une journée de conférences et de rendez-vous individuels : accédez à des informations concrètes immédiatement 

opérationnelles, et élaborez votre projet avec des spécialistes.  

Evénement spécial à mi-journée : une délégation britannique viendra renforcer les possibilités de networking ! 

 Accueil des participants, café 

 Séminaire - Table Ronde (Animation : Sylvain Klezcewski)   Thèmes abordés : 

  � Les atouts du Royaume-Uni et de l’Irlande 
  � Quelle stratégie de développement adopter ? Des exemples de réussites... 
  � S’implanter au Royaume-Uni ou en Irlande : comment ? où ? 
  � Peut-on convaincre un britannique quand on est français ? 
  � Votre logistique vers les îles britanniques : une nouvelle offre au départ de Lille 
 

                                  Intervenants : 

  Henri Baïssas, Directeur Royaume-Uni, Ubifrance Londres 

  Marc Debels, Directeur Irlande, Ubifrance Dublin 

  Catherine Dujardin, Directrice de l’Appui, Chambre de Commerce Française de Grande-Bretagne 

  Cliona Mc Gowan, Directrice, Ireland-France Chamber of Commerce 

  Hervé Grella, Head of Marketing & Public Relations, UK Trade & Investment 

  Dominique Taï,  French Group Manager, Cabinet Browne Jacobson 
 

 Entretiens individuels (30 minutes/rendez-vous) 

 Entretiens individuels (30 minutes/rendez-vous) 
 

 

 

 Cocktail et networking   

  en présence d’une délégation britannique de l’Institute of Credit Management 

 Atelier franco-britannique en partenariat avec le WTC Lille et Lille Place Tertiaire :  

 « La gestion de vos créances sur les Îles Britanniques : avant, pendant, après la vente » 

  Intervenants :  

  Kevin Artlett, Credit Manager, Formateur London Metropolitan University 
  Richard Seadon, Consultant, Cabinet T G Baynes Solicitors 
  Simon Paterson, Mandataire judiciaire, Moore Stephens LLP 
  Master R. Turner, Président Institute of Credit Management, Professeur Cambridge University 
  Vincent Bruno Larger, Sec. Général de l’Association Française des Credit Managers et Conseils 
  Eric Bossuyt, Délégué Régional, Association Française des Juristes d’entreprises 

 8h30-  9h00 

 9h00-10h30 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 
 

10h30-12h00 

13h00-17h00 
 
 

 

 

12h00-13h00 

13h00-14h30 

 

 
Programme de la journée 

Mid-day cocktail, networking & workshop  en partenariat avec : 



 

 Développez vos affaires au Royaume-Uni et en Irlande 
 

21 septembre 2010, Espace International, 299 Bd. de Leeds, Lille 
BULLETIN D’INSCRIPTION 

 

À renvoyer à  Joël Salaün, Conseiller Royaume-Uni / Irlande par courrier accompagné de votre chèque 
(copie par fax : 03 59 56 22 22 ou par mail : jsalaun@cci-international.net) 

 

 
 

Chiffre d’affaires :                           CA Export :          dont CA Royaume-Uni :        CA Irlande          

 

 Secteur d’activité :                      Produits proposés :                      

 
 Clientèles ciblées :                     Vos avantages concurrentiels ?                 
 
 Quels sont vos objectifs sur le marché britannique / irlandais ?                               

 
Séminaire d’information , entretiens individuels, cocktail et atelier de 9h00 à 17h00 (tarif 65 € T.T.C.) 
���� Participera             ����  Ne participera pas       
 
Si oui, cochez la(les) question(s) que vous souhaitez aborder en entretien : 

� L’approche du marché        � La recherche de partenaires commerciaux   � Marketing et communication 
� L’implantation, la domiciliation   � L’environnement juridique et/ou fiscal     � Réglementation, normes 
 
 

Cocktail et atelier (tarif 40 € T.T.C.) 
���� Participera             ����  Ne participera pas 
 
����    Je joins un chèque d’un montant de ……………… € TTC à l’ordre de CRCI Nord - Pas de Calais 
 

                                       Date, signature et cachet de l’entreprise 

Raison sociale    N°SIRET    

Adresse  
  
  
Mme/M 
  

    
  
  
Fonction 

  

Tel   Fax   

Email    N° SIRET   

Site Internet    NAF    

 
IMPORTANT /  NE PAS OUBLIER 
 
> Veuillez vous munir d’une documentation sur vos produits. 
 
> Les informations ci-dessus seront traitées de manière confidentielle  
   et ont pour but de préparer  l’entretien. 
 
> Les rendez-vous sont accordés par ordre d’arrivée des inscriptions ;   
   pour toute question contacter CCI International au 03 59 56 22 07 

 


